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Superar su primera entrega al
GRESB para los activos

I.a pro b I e m é i'i C a Cliente Swiss Life Asset Managers

Recurriendo a Deepki, Swiss Life Manager persigue

3 objetivos:

1. Superar la primera entrega al GRESB para sus ac-
tivos franceses.

2. Implantar una nueva herramienta en el marco de un Sector Sociedad de gesti6n de carteras
proceso de mejora continua para permitir el progreso
de su evolucion durante las proximas entregas. )

3. Obtener al menos 2 estrellas de 5 en la nota global Capacidades #Environmenfgi‘:r‘f’g:f‘g:g:
atribuida por el GRESB. #ESG

Localizacién Francia

Los resultados 26/30 35/70

puntuacion para puntuacién para
gestion media rendimiento medio
* Mas del 75% de los datos de energia y de agua
recabados en el conjunto de los activos.
* Unarespuesta al GRESB facilitada y mas rapida.
* El 100% de las pruebas aportadas han sido acepta- o= 50% 2/5
das por el GRESB. tiempo ahorrado nota global
* Unadecena de recomendaciones elaboradas con vis- atribuida por

tas a mejorar la nota GRESB de los proximos afios. el GRESB



Las soluciones

RECOGIDA DE DATOS
CUANTITATIVOS Y CUALITATIVOS

Suministro de formularios para recoger:
Los datos cuantitativos, tales como los datos de consumo.

Los datos cualitativos, tales como los compromisos y obje-
tivos ESG (ambientales, sociales y de direccién), las certifica-
ciones obtenidas, los trabajo de reforma, etc.

Obtencion de una visién global con respecto a los fondos y a los
activos en la aplicacion Deepki Ready.

FIABILIZACION DE LOS DATOS

Comprobacion de la calidad de los datos (faltas al teclear,
incoherencias, etc.).

Comprobacion de la completitud para asegurarnos de que no fal-
tan datos.

Resolucion de las anomalias detectadas directamente por los
Administradores y recuperacion de los datos que faltan (ejemplo:
medidores pendientes de algunos activos).

Recuperacion de los datos para poder integrarlos en los formula-
rios del GRESB (consumo en funcion de la superficie, de las zonas
comunes, de las zonas privativas, etc.)

ACOMPANAMJENTO Y
ORGANIZACION DEL PROCESO

Consejo sobre las pruebas que se deben aportar para comprobar
las cuestiones cualitativas (eleccién de la mejor prueba, ayuda en
la contextualizacion, recomendacion sobre el formato de presen-
tacion, traduccioén en inglés, etc.).

Implantacion de reuniones bimensuales con el analista ESG con
vistas a hacer un buen seguimiento del avance que se va produ-
ciendo en la recogida de los datos cuantitativos y cualitativos.

Implantaciéon de reuniones mensuales con el conjunto de las
partes interesadas para controlar y dirigir el proyecto :

Comprobacion del estado de progreso de la recogida, com-
probacion de las pruebas que se deben aportar, superacion
de los obstaculos en la recogida y elaboracion de la mejor
estrategia de respuesta al GRESB.

RECOMENDACIONES
CONCRETAS

Balance tras el anuncio de los resultados del GRESB para redac-
tar pistas de mejora concretas a corto y medio plazo:

Implantacion de un cuestionario de satisfaccion de los inqui-
linos, medicion de las emisiones de residuos, realizacién de
auditorias energéticas y obtencion de certificaciones nuevas,
etc.
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Estoy muy satisfecho con el
acompanamiento realizado por parte
de Deepki. El proyecto de respuesta al
GRESB se ha desarrollado con fluidez,
no ha habido ningUn retraso en los
plazos y el personal domina la materia

y es agradable. ,’

Cyrille HERISSON
Head of Real Estate Fund & Portfolio Management France

Acerca de Deepki
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En 2014, Vincent Bryant y Emmanuel Blanchet comprendie-
ron que con las estrategias ESG potenciadas por los datos
adecuados, el sector inmobiliario podria ser una fuerza para
el bien del planeta. Hoy en dia, empresas lideres mundiales
y organizaciones gubernamentales han unido fuerzas con
Deepki para ofrecer un impacto positivo a escala.

Estamos convencidos
de que el futuro pasa por una
inmobiliaria mas virtuosa.

Deepki esta presente en mds de 38 paises con oficinas en
Paris, Mildn, Madrid, Londres y Berlin. Cuenta con la confian-
za de empresas e instituciones europeas como Generali,
Allianz, JLL y los activos inmobiliarios del gobierno francés.

www.deepki.com


https://www.deepki.com/es/

